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■记者 芦文晓

设备老化、生产能力不足、大规
模的合同订单干不了、小规模的订单
时有时无，企业哪来效益？职工收入
逐月降低……

所有这些困难，从去年下半年
开始到今年年初，一起向不锈热轧
厂党委书记、厂长南海袭来，职工

们带着一双双困惑和疑问的眼睛在盯着他。对南海来说，
那种滋味太不好受了。这是南海自担任不锈热轧厂一把手
以来遇到的最困难的一段时期。

在市场搏击的大海中，不进则退。退，只有死路一条，等
于你端掉了每一名职工和家属的“饭碗”。进，如何逆势而
上？当初父母给他取南海这个名字的时候，他也没想到他的
一生注定要与钢铁市场这个“大海”结下不解之缘。

我们的优势在哪儿？劣势又是什么？我们哪些品种在
市场上叫得响？这是不锈热轧厂全体职工，也是南海和他的
团队首先要弄明白的事情。“没有规模效益，我们还可以走品
种效益。”经过剖析研究后，“你无我有，你有我优”、“走品种
高端化、特色化、差异化之路”，成了不锈热轧厂未来的主攻
方向。

“盘子”定了之后，没订单怎么办？打开后门跑市场，让产
品与市场对接，此举也让不锈热轧厂走出了困境。让重新竞
聘上岗的技术人员收入与产品效益挂钩，激励技术人员开展
技术营销，多创收。今年上半年，不锈热轧厂组织市场开发团
队共走访用户83家（终端用户59家，经销商24家），仅南海就
跑了46家用户，足迹踏遍了大江南北，南海和他的团队将不
锈热轧厂的优势展示给了用户，从而获得了足额的订单。

订单有了，产品质量过硬不过硬，成为了不锈热轧厂主抓
的一项工作。“质量绝对优先。”南海坚定地告诉记者，针对不
锈中板板形控制不良等关键质
量问题，厂里明确规定连续两
块轧制板形不好，必须停车查
找原因，问题解决后方可重新
生产。

(下转第二版）

为 了 一 份 责 任

党旗生辉

■记者 边震 报道

本报讯 记者日前从技术中心获悉，近年来，太钢以科技
创新为发展之本，不断实施高水平技术升级改造，依托先进
不锈钢材料国家重点实验室和山西省铁路用钢工程研究中
心，自主开发多项核心技术，形成铁路用钢战略产品集群，成
为国家铁路用钢重要生产基地。

公司铁路用钢研发工作始于 1998 年。十几年来，太钢
以推动产业转型升级为己任，紧盯国际和国内铁路发展动
向，不断加快技术进步与新产品研发，为持续提升我国铁
路装备水平作出了重要贡献。太钢铁路用钢产品包括：铁
路轮轴钢、车厢用不锈钢和高强钢、牵引电机用冷轧硅钢、
车厢用耐候钢。其中，高牌号冷轧硅钢广泛应用于铁路牵
引电机、高速动车电机；铁路货车用 T4003 不锈钢板用于
大秦铁路 3 万多辆货车的制造，并批量出口到澳大利亚等
国；铁路客车用不锈钢材料用于 200km动车和城市轨道车
厢的制造，实现了车体制造用不锈钢材料 100%国产化；铁
路轮轴用钢生产已形成规模化和系列化，产品出口到美
国、法国、德国、韩国、日本等国家和地区。车轴钢稳居国
内市场第一位，占有率达 90%；重载车轴钢于今年 6 月在
大秦线“和谐号”铁路大功率牵引机车首批使用，填补了国
内空白。高速轮轴钢于今年 2 月通过中国标准动车组试
用评审。

■记者 潘明明 报道

本报讯 8月 12日，凭借公
司退休职工的精彩表现和出色
发挥，太原市代表队获得了山
西省第十四届运动会（老年组）
健身秧歌比赛一等奖。山西省
体育局局长苏亚君、副局长李

世杰及省老年人体协、省社体
中心、太原市体育局相关负责
人观看了比赛并为获奖代表队
颁奖。

此次比赛项目为第六套
健身秧歌规定套路，共有来自
全省 11 市及省直机关、煤炭
系统、司法系统等 17 支代表

队参赛。其中，太原市有两支
代表队参加，十余名公司退休
职工作为太原一队、二队的主
力队员与全省健身爱好者同
台竞技。比赛中，队员们身着
靓丽的服装，伴着欢快的节
拍，用动感灵活的舞姿、轻快
矫健的步伐为观众献上了一
场欢乐喜庆的健身秧歌比赛，
展现出了太钢退休职工的风
采。

太钢成为国家铁路用钢重要生产基地

公司退休职工省运会展风采
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——记公司优秀党员标兵不锈热轧厂党委书记、厂长南海

太钢集团与潞安集团签署战略合作协议

图为协议签署现场。 刘君 摄

■记者 石鹰 报道

本报讯 8月 14日上午，太
原钢铁（集团）有限公司与山西
潞安矿业（集团）有限责任公司
全面深化战略合作协议签约仪
式在花园国际大酒店举行。公
司董事长李晓波、集团公司总经
理高祥明、副总经理周宜洲，潞
安集团董事长李晋平、副总经理
郭贞红以及双方相关部门和单
位负责人参加了签约仪式。

省国资委主任、党委书记朱
晓明发来贺信。贺信说，在全省
上下全力以赴应对经济下行的形
势下，太钢集团与潞安集团签署
战略合作协议，以实际行动贯彻
落实省委、省政府的决策部署。
这既是双方立足当前、共克时艰，
发挥主业优势，相互提供商机，分
散化解风险的有益实践；也是着
眼长远，深挖潜力，打破行业壁垒，
推进资源共享，构建长效合作机制
的前瞻之举，必将发挥“1+1＞2”
的协同效应，推动企业互惠共赢，
不断取得新的发展业绩。希望双
方强强联手，真诚合作，优势互
补，共同发展，为全省经济止缓回
稳促增作出新的更大贡献。

李晓波说，潞安集团有着光
荣的传统和深厚的文化底蕴，是

一个精于管理、勇于创新的企
业。站在新的历史时期，潞安集
团以煤为基，多元发展，走在了
全国煤炭行业的前列，是太钢学
习的榜样。近年来，潞安集团作
为国内重要的环保动力煤生产
基地和国内最大的烟煤、喷吹煤
生产基地，助推太钢喷煤技术行
业领先，支持不锈钢在煤炭领域
广泛应用；太钢作为全球最大、
工艺技术装备水平最高、品种规
格最全的不锈钢企业，近年来加
快调整产品结构，加大科技投
入，致力于为行业提供安全可
靠、经济适用的金属材料，助推
我国煤炭及煤化工装备的升级
换代。太钢将以此协议的签署
为契机，加快研发和生产煤炭及
煤化工行业所需优质不锈钢材
料，助推潞安集团转型发展。希
望双方紧密合作，为各自企业发
展提供动力，为全省经济止缓回
稳促增作出贡献，结出硕果。

李晋平说，太钢集团与潞安
集团有着共同的价值取向和优秀
文化基因，以及对于科学技术、绿
色低碳发展的执着追求。基于双
方共同点的相互吸引，再加上不
同的产业、产品、市场、优势、特
色，使双方的合作形成优势互补，
互惠支持。与能人携手，与巨人

同行，是潞安集团的发展理念。
太钢无疑是钢铁行业的能人和
巨人。潞安集团将全力以赴实现
两企业的精诚合作和互惠双赢，
共同应对市场低迷的挑战，开创
更加美好的明天。

仪式上，太钢集团副总经理
周宜洲与潞安集团副总经理郭
贞红签署了《战略合作协议》。
根据协议，太钢集团与潞安集团
互认对方为长期战略合作伙伴
和核心供应商，在战略上增进协
同，在产品采供上提质增量，在
技术创新和产品应用上强化合
作，推动煤钢联合、优势互补。
太钢集团将优先采购潞安集团
喷吹煤等产品，潞安集团将优先
采购太钢集团不锈钢及其他钢
材产品。双方将在物流贸易、股
权投资、项目开发、工程技术、电
气盘柜、污水处理、节能环保、新
能源、科技攻关等方面开展全方
位、多层次、宽领域的合作。

太钢福利总厂与潞安华亿
公司还签署了《不锈钢瓦斯管业
务合作协议》，双方将面向瓦斯
抽采矿井推广应用不锈钢瓦斯
管和给排水管，太钢福利总厂负
责研发专用钢材并提供钢管产
品，潞安华亿负责相关管路配件
生产及装配。
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