
吴琼的名字看起来很象个女生，其实却是一个力
拔头筹、勇挑重担的钢铁男儿。前段时间，“手撕钢”的
问世让太钢再次成为公众关注的焦点。而吴琼就是创
造“手撕钢”奇迹的关键人物之一，是他亲手轧出了“手
撕钢”。

“手撕钢”是对厚度低于0.05毫米不锈钢精密带钢
的一个比较形象的叫法。之所以这样叫，是因为不锈
钢可以轧到象纸一样薄，可以用手就能轻轻撕开。更
让人惊叹的是，在太钢精密带钢公司，吴琼可以把不锈
钢轧到厚度仅有0.02毫米，宽度达到600毫米，使太钢
成为世界上唯一可以批量生产宽幅软态不锈钢精密箔
材产品的企业。

不锈钢箔材是“手撕钢”的专业名称，该材料是航
空航天、军工核电、高端电子、新能源等尖端领域的关
键基础材料，产品质量要求高，工艺控制难度大，尤其
是高端品种的核心制造技术一直只有少数发达国家掌
握。精带公司瞄准高端市场需求，下决心填补这项空
白。2016年，该公司组建了超薄不锈钢箔材团队，吴
琼成为了其中的一员。

“轧手撕钢，最让我头疼的就是断带。”吴琼说。
由于材料太薄，快速轧制中一旦断带，钢箔就会变

成一堆碎末。这些散落在轧机轧辊、角落的碎末，要被
全部清理干净，至少需要四、五个小时。“无论冬夏，都

得出几身汗。”吴琼说，“汗水流到眼睛里都没法擦，因
为手上都是钢箔的碎末子。”

怎么就能不断带呢？借助自己的轧制经验，吴琼
提出了很多问题。吴琼身后有一个意志坚定的开发
团队。他们把吴琼提出的问题，转化成了一条条解决
方案。吴琼反复试，团队反复改。“轧制手撕钢是没有
经验可借鉴的，没有人会告诉我怎么做。可是在我心
里就有那么一个标准，说不清道不明，但感觉总是不
到位。我就一遍遍地试，一直试到自己满意为止。”吴
琼说。

经过七百多次的试验，经过无数次辊系配置的优
化、设备的调试，通过一系列核心技术的开发、测试、
稳定运用，终于换来了最终的成功。在大家的努力
下，“手撕钢”终于诞生了，各项指标完全满足高端用
户需求。

轧制作业区主管段浩杰说，在工作中，吴琼的问
题是最多的。这就说明他观察很细致，做事动脑子。

正是这个优良品质，让吴琼从部队转业入厂后一
年就当上了主操。从来没有接触过机械，第一天上
班，面对这些大型的轧制装备，吴琼的好奇心被激发
出来。他说，每个男孩都有一个控制机械的梦想。小
的时候，跟着父亲上房顶修电线，趁大人不在的时候
拆了家里的电扇，他都干过。当真正面对这样的大家
伙时，他就想把他它控制好。

2011年，刚上班时，他是既没理论基础，也没实习
经验。既然什么都不懂，那就问吧。边问边学边干，只
要经历过，吴琼就记在心里，关键数据写在本上，很快
他就进入了角色。李学斌是作业区的技术员，也是吴
琼问的最多的人。今年31岁的吴琼把也是30出头的
李学斌称为自己的师傅。“反正我有问题，我就问他。
哪怕是下班了、节假日，我有问题就给他打电话。不管
他烦不烦我，我都得问。”吴琼面对李学斌笑着说。李
学斌接着说，我很欢迎他问。作为技术员，我的很多想
法需要他们操作工来实现。能这样多沟通对工作是非

常好的。
吴琼不仅问自己遇到的问题，就是别人遇到的问

题，他也要想，想不明白也要问。
勤学好问，做事麻利。他的一言一行领导都看在

眼里。一日，一名主操请假了。领导找到吴琼，“今天
你来当主操。”意外、惊喜、紧张，后来，干脆什么都不
想。吴琼坐在操作台前，眼晴盯着轧机，把自己在之前
对轧机的所有设想都尝试了一遍。他成功了。入厂仅
仅一年的时间，吴琼成为了一名优秀的主操。又一年
后，他被选为轧机丁班班长。

在部队时，吴琼就已经是一名光荣的共产党员
了。在企业里，吴琼也很好地发挥了共产党员的先锋
模范作用。成为班长后，他感觉到了身上的担子重了，
不仅要把自己做好，还要把队伍带好。他把部队里雷
厉风行、敢打硬仗的作风带到了班组里。刚开始，也有
组员不理解。慢慢地看到班组的成绩，大家都拧成了
一股绳。2019年4月，他所带领的班组获太钢“工人先
锋号”荣誉称号。

段浩杰说，只要有什么急、难、重的任务，我都安排
给他。不管有多困难，他都咬着牙上。

吴琼也确实不负众望。一次次历练下来，轧制“手
撕钢”的重任也交给了他。“任务交下来，就得完成，还
得完成得好。”吴琼坚定地说。“其他的同事也具备轧
制”手撕钢“的技能，只是我轧的多些，经验多些。相
信，再过一段时间，大家都能成为轧制”手撕钢“的行家
里手。我愿意把我的经验教训都传授给大家，让”手撕
钢“这张响当当的太钢名片能够花开遍地。”
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以创新者为先

以奋斗者为本

退 伍 不 褪 色 奋 斗 新 征 程
——记公司优秀党员标兵、精密带钢公司轧制作业区轧机丁班班长吴琼

本报记者 石鹰

身边身边 党员党员
最美风景最美风景

公司优秀共产党员标兵吴琼 白治斌 摄

“你们太钢的这个砖，不仅外
观颜色统一、强度高、而且送货及
时、服务良好，我们就用你们的砖
了。”在客户施工现场，负责原料采
购的周经理由衷地对前来回访的
太钢综合利用公司技术人员说。

客户回访是综合利用公司多
年以来的惯例，公司组织技术研发
人员、各类产品的生产负责人、营
销员等深入市场，直面客户，了解
客户对产品的需求，把客户的需求
当做产品创新、工艺改进的关键
因素。

在恒大御景湾刚开始使用公
司的产品时，客户对于蒸压粉煤灰
加气砼砌块的大气孔问题提出了
异议，该公司立即部署，从原材料
的入厂检验、生产流程、运输过程、
装卸环节进行了全面的跟踪，经过
深入分析，发现原料性能的不同也
会影响工艺配比，进而影响产品质
量。找到症结后，技术人员立即进
行了工艺的调整，并根据原料的性
能形成对应的工艺配比方案，最终
解决了大气孔问题。公司工艺主

管张美霞说：“在我们看来微不足
道的问题，其实对于客户就是大问
题，客户的异议督促我们不断改
进、不断完善，把产品做到更好”。

在加气砼板材的推广中，综合
利用公司以技术营销和服务营销
为途径，与客户深入沟通，了解客
户对产品强度、规格、性能的需求，
根据客户的需求针对性地进行研
发、实践，最终生产出让客户满意
放心的产品。先后推出了厚度为
50-100毫米的新型板材，并广泛
应用到山西二建平遥创意文化旅
游生态园、太原市质检中心办公大
楼、太原市妇幼保健医院、第三人
民医院、恒大书院等国内知名的房
地产建筑公司中。

雄关漫道真如铁，而今迈步从
头越。客户的需求是企业发展的
根基，让客户满意是企业发展的目
标。回访，搭建了综合利用公司与
客户之间的连心桥，让更多客户在
实现双赢的同时，了解太钢、选择
太钢，信任太钢，为公司高质量发
展奠定了扎实的基础。
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炼铁厂供
料作业区紧抓
岗位修旧利废
工作，他们本着
“节约一滴水、
一张纸”理念，
对作业区能修
复的备件都进
行修复，确保降
本增效工作落
到实处，图为点
检员组织岗位
人员对两台废
旧电机进行重
新组装使用。

陈勇 摄


