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本报讯（记者 薛 华）5月7日，太原市委副书记、市
长张新伟，副市长李永强，市政府秘书长薛维柱以及市
科技局、工信局等相关部门领导到太钢开展入企服务，
并到精密带钢公司调研新产品开发情况。太钢集团总
经理、党委副书记李华陪同调研。

在精带公司，张新伟详细询问了生产工艺、技术
研发、产品应用、市场开发等情况，并就企业在生产
经营和项目建设中存在的困难问题现场办公。他指
出，企业要抢抓新材料产业发展战略机遇，持续攻
关、做强做优，充分发挥“链主”企业优势，带动本地
相关企业发展，形成产业集聚效应，赋能先进制造业
高质量发展。

张新伟在调研中强调，要坚决贯彻党中央“疫情
要防住、经济要稳住、发展要安全”的要求，认真落实
全省统筹疫情防控与经济社会发展工作会议部署，
抓好常态化精准防控，全力推动经济发展。要瞄定

“四个高地”目标持续发力，坚持链式发展思维，研深
研透产业链图谱，加大政策、投入、平台、人才、机制
等关键要素支持，发挥好重点企业的引领带动作用，
精准开展建链补链强链拓链行动，不断提升产业链
现代化水平，加快产业集聚集群发展。要做好助企
纾困，深入开展入企包联帮扶，精准对接企业需求，
用心用情用力为企业办实事、解难题，千方百计服务
企业高质量发展。

李华表示，太钢的高质量发展离不开市委市政
府的关心和支持，太钢在中国宝武的带领下，公司定
位和战略目标迭代升级，太钢加快不锈钢全产业链
体系建设，致力于成为中国宝武不锈钢产业一体化
运营的旗舰平台公司和全球最具竞争力的不锈钢全
产业链企业，成为全球不锈钢业引领者。太钢将进
一步发挥大企业的“链主”作用，带动本地相关企业
发展，延伸产业链，形成集聚效应，促进太原市经济
社会高质量发展。

本报讯（记者 陈 昕 通讯
员 林 媛）近日，太钢高磁感取
向硅钢项目实现全线贯通，首
批经脱碳渗氮线、环形炉、平
整 拉 伸 线 生 产 的 18 卷
0.27mm高磁感取向硅钢产品
HIB命中率高达100%，刻痕
前100及以上牌号占比90%，
095及以上牌号占比30%，磁
感平均 1.915T，最高 1.93T。
该批次产品的顺利产出，标志
着太钢成为国内第三家具备
高磁感取向硅钢批量生产能
力的厂家。

高磁感取向硅钢是制造
变压器的核心材料，其性能优
劣直接影响变压器的能耗与
能效等级。据不完全统计，变
压器损耗在电网损耗中占
40% ，约 占 全 国 发 电 量 的
6.6%。面对“双碳”目标要求，
我国先后颁布《电力变压器能

效限定值及能效等级》和《变
压器能效提升计划（2021-
2023年）》。新能效标准下，
高效节能变压器市场巨大，高
磁感取向硅钢特别是薄规格
高牌号产品迎来重要发展机
遇期。

高磁感取向硅钢是一种
重要的功能型软磁材料，其
制造工艺复杂，成分控制严
格，生产工序长，全流程600
多个控制要点必须全部命中
十环才能满足指标要求，因
此其质量也是衡量一个国家
特殊钢制造水平的重要标
志。作为我国老牌特殊钢生
产企业，太钢在硅钢领域有
着悠久的发展历史和骄人的
成绩，新中国第一张热轧电
工钢片就诞生在太钢。目
前，太钢无取向硅钢已形成
年产 100 余万吨规模，产品

谱系全覆盖，广泛应用于大
型发电装备、高铁、新能源汽
车、无人机、家电等领域，其
中高牌号无取向硅钢市场占
有率多年保持国内第一梯
队。为健全公司硅钢品种，
提高更具竞争力的高端硅钢
品种占比，太钢决心建设高
磁感取向硅钢项目。

经过多年的技术沉淀和
实践积累，太钢已全面掌握高
磁感取向硅钢磁性能、表面质
量控制技术，项目建成后两个
月内就圆满完成工艺论证和
批量生产，为太钢高磁感取向
硅钢项目赢得了开门红。未
来，太钢将加快前进脚步，致
力于开发和生产更薄规格、更
高等级高磁感取向硅钢，为我
国电力系统提供绿色高端材
料保障，全力助推我国“双碳”
目标进程。
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为认真贯彻落实太钢二季度安委会（扩大）
会议精神，进一步规范厂区机动车停车秩序，提
升厂区道路5S精细化管理水平，太钢保卫部护
卫队对主厂区各厂门道路两侧机动车进行全面
清理整治和停车秩序规范管理，有效改善道路
交通环境，提升各厂门及门岗整体形象。

王旭宏 摄 张 伟 文

“叮……”太钢营销员何昌帅像往常一
样，打开电脑，登录OA，准备开始一天的工
作，这时突然手机响了，原来是微信收到了
一条新闻：“中国品牌日即将到来……”一
看到这条消息，何昌帅立马陷入了那场自
己亲赴的创牌记忆。

2016年，欧洲某高端品牌汽车零部件
制造商宣布启动新能源汽车驱动电机研发
项，正式进军新能源汽车行业。何昌帅看
到消息，敏锐察觉：机会来了。于是他马上
打听对方联系方式，顺利与用户取得联
系。从了解用户需求，提供产品参数，到多
次前往用户中国办事处交流，营销团队迅
速与用户达成在国内新能源汽车用高牌号
硅钢合作意向。2017 年，太钢 0.35mm、
0.30mm厚度高牌号硅钢产品顺利通过认
证，并实现其供应国内某知名品牌新能源
汽车，形成批量合作。

经过一年多的磨合，双方建立稳定的
合作关系，针对其在欧洲高端汽车项目需
求，2019年9月，硅钢营销团队正式提出认
证合作，同年11月，双方启动供欧洲某豪华
品牌汽车驱动电机项目。

2020年初，新冠疫情突发，该项目进
度整体提前，这就要求太钢必须在2020年
4月底将驱动电机用27W1400材料（约1.5
吨）发往指定的意大利加工中心。由于时
间紧迫，生产及海运船期无法满足客户交
期要求，太钢硅钢项目团队马上行动，积极
协调生产部门，从组织生产、研究包装方
案、确定转运模式、沟通国际物流开始，到
优化全流程成本，精心组织安排。

（下转第二版）
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